
Concept de création de richesse 
pour les particuliers —

Une solution fiscalement avantageuse pour bâtir et transférer le patrimoine

Une stratégie permettant de maximiser la valeur de 
son patrimoine : segment des clients aisés



DESJARDINS ASSURANCES | À L'USAGE EXCLUSIF DES 
CONSEILLERS

2

▪ Les renseignements qui suivent sont 
présentés à titre informatif seulement. Ni 
les présentateurs ni Desjardins Assurances 
n’ont été engagés pour offrir des conseils 
juridiques, fiscaux ou professionnels de 
quelque autre nature que ce soit. ​

▪ Personne ne devrait agir en se basant sur 
les exemples et les renseignements ci-
joints sans avoir au préalable examiné 
méticuleusement sa situation juridique et 
fiscale en compagnie des conseillers 
professionnels appropriés. ​



AU PROGRAMME

1. Comprendre la création de richesse

2. Études de cas

3. Conclusion 
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Maximiser son patrimoine...

La création de richesse c'est ...

▪Par l’accumulation d’un patrimoine important après impôt

▪Par le transfert de fonds investis dans des placements imposables pour acheter de 
l'assurance et ainsi obtenir un rendement supérieur

▪Par l’utilisation judicieuse de liquidités disponibles

C’est une solution haut de gamme qui entraîne la création d’un patrimoine 
immédiat pour les bénéficiaires à la suite du décès​ de l'assuré
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Réduction du fardeau fiscal

Comment cette stratégie fonctionne-t-elle? 

▪ Une partie des placements imposables est utilisée pour financer un contrat d’assurance 
vie avec participation

▪ L’assurance vie avec participations permet d’accroître le montant payable au décès et 
des valeurs de rachat au fil du temps

▪ Les valeurs dans le contrat seraient plus stables que certains autres types d’actifs

Une solution qui rend ce type d’investissement très intéressant
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À qui s’adresse cette stratégie?

▪Qui veut bénéficier d’une alternative d’investissement aux régimes enregistrés parce que 
leur plafond de contribution est atteint  

▪Qui dispose de liquidités non nécessaires pour maintenir leur rythme de vie

▪Qui cherche des options souples et garanties

▪Qui désire accéder rapidement à des liquidités en cas d’urgence

▪Qui souhaite léguer un héritage libre d’impôt à leurs proches

▪Qui a des besoins d'assurances

▪Qui est en bonne santé et est admissible à l’assurance vie

Adulte : 35 à 60 ans  Client aisé   Pré aisé ou fortuné 
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APPROCHE DE 
VENTE

Voici quelques 
questions à poser à 

votre client 

1. Votre taux d'imposition est-il élevé? Voulez-vous 
réduire votre facture fiscale?

2. Avez-vous atteint le plafond de cotisation à votre 
REER et CELI? 

3. Détenez-vous des placements non enregistrés, 
comme des CPG, qui ne s'accroissent pas à l'abri de 
l'impôt?

4. Pensez-vous utiliser la totalité de vos placements de 
votre vivant?

5. Souhaitez-vous avoir la possibilité d’accéder 
rapidement à des liquidités en cas d'urgence?

6. Désirez-vous léguer un héritage libre d'impôt à vos 
bénéficiaires?

7. Avez-vous besoin d’une planification successorale?



Si la réponse à ces questions est OUI, la 
création de richesse pourrait être une 
solution intéressante pour vos clients

Le concept de création de richesse peut être utilisé avec les produits suivants;
▪ L’assurance vie avec participation : payable 10 ans, 20 ans et payable à vie
▪ L’assurance vie universelle : Temporaire à 100 ans
▪ La vie entière garantie; T100, payable 10 ans, 15 ans, 20 ans, payable à 65 ans 

et payable à 100 ans
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AU PROGRAMME

1. Comprendre la création de richesse

2. Études de cas

3. Conclusion 



ÉTUDE DE CAS – Sébastien 
Rioux
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Sébastien Rioux Guillaume David

41 ans
Infirmier spécialisé 
en cardiologie

42 ans
Médecin spécialiste 
en cardiologie

Non–fumeurs
En très bonne santé
En union de fait 
depuis 8 ans

ÉTUDE DE CAS 
Sébastien Rioux
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Leurs besoins

▪

ÉTUDE DE CAS

• Ils désirent payer moins d’impôt sur les 
revenus de placement étant donné qu’ils 
maximisent déjà leurs REER et leurs CELI

▪ Ils disposent de 12 500 $ 
de fonds à investir par 
année

▪ Ils sont en bonne santé
▪ Ils sont capables de 

justifier un besoin 
d'assurance vie  
conséquent

• Ils veulent maximiser la valeur 
nette du patrimoine 
qu’ils lègueront au 
deuxième décès à leurs enfants

• Ils souhaitent avoir recours à un 
véhicule de croissance fiscalement 
avantageux

Sébastien Rioux et Guillaume David
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▪ Diversification du portefeuille 
d’investissement

▪ Croissance de la valeur de rachat 
fiscalement avantageuse de la 
police

▪ Croissance de la prestation de 
décès

▪ Liquidité

Pourquoi l’assurance vie avec participation 
convient-elle à Sébastien et Guillaume?
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Création 

de richesse

Assurance 

vie avec 

participation

Patrimoine 
bonifié – 
payable 
20 ans

Preneur/bénéficiaire : 
Sébastien Giroux
et Guillaume David

P
U

A

Montant 
d’assurance : 500 
000 $
conjoint dernier 
décès

Option de dividende 
: bonifications 
d'assurance libérée

Conjoint 
dernier décès

Taux d’illustration : 
scénario de 
participation 
actuel
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Protection : Vie entière payable 20  
Patrimoine bonifié
500 000 $



Utiliser le bouton 
Stratégie pour accéder 

au concept
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Choisir Création de richesse 
(assurance vie avec 

participation) dans le menu 
déroulant

Cliquer sur 
Exporter
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Cliquer sur pour 
exporter vers 

Excel

Cliquer sur le 
document 
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Activer le contenu 
pour télécharger les 

données de votre 
client
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Compléter les 
parties Répartition 

et Taux de 
rendement

Choisir un 
Scénario de 
participation

Cliquer sur 
l’icône PDF 

pour créer le 
rapport



CRÉATION DE RICHESSE
Une stratégie financière pour tirer profit de l’assurance vie avec 
participation
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Comparaison de la valeur nette du 
patrimoine au fil des années
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Comprend les valeurs de 
rachat garanties et non 

garanties

VR de l'assurance de base + VR 
des BAL net d'impôt

Après 20 ans les primes 
seront libérées

Si Guillaume et Sébastien 
investissent 12 375 $ dans 

un produit d’assurance 
payable 20 ans

Voici le total des primes que 
Guillaume et David auront payées 

au fil du temps

Au dernier décès 
les bénéficiaires recevront libre 

d’impôt la valeur nette du 
patrimoine
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Explications du rapport 

Arrêt des dépôts après la 
20e année

D’année en année, la valeur 
nette du patrimoine  augmente

Si Sébastien et Guillaume avaient 
investi 12 375 $ dans un 

placement imposable

Différence entre la valeur nette du 
patrimoine au décès Création de 
richesse et la valeur nette d’un 

placement imposable 

Le TRI au décès représente le 
rendement après impôt nécessaire 

pour générer le montant de la 
valeur nette du patrimoine au 

décès de la stratégie création de 
richesse
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La méthode 
traditionnelle utilisée 
pour mesurer 
l’efficacité de 
l’assurance vie est de 
calculer le taux de 
rendement interne 
(TRI) à une date 
probable de décès

Dans le calcul du 
TRI, les primes 
représentent les 
sorties de fonds et 
le capital-décès, 
l’entrée de fonds

On détermine alors 
le taux de 
rendement requis 
dans un placement 
alternatif, pour que 
les dépôts de 
primes génèrent un 
montant équivalent 
au capital-décès

Ce taux de 
rendement est 
ensuite comparé aux 
autres options 
d’investissement 
disponibles pour 
connaître l’efficacité 
réelle de l’assurance 
vie comme 
instrument financier

Calcul du taux de 
rendement interneTRI
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Explications du rapport 

Prime sans les garanties 
complémentaires venues 

à échéance

Voici le montant de 
participation qui 

servira à acheter de 
l’assurance libérée

Montant 
d’assurance acheter 

avec les (BAL)

Assurance vie de 
base + l’assurance 

libérée
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Explications du rapport 

34 % donnant un 
rendement de 2,50 %

33 % en dividendes donnant un 
rendement de 4,00%

33 % en rapportant du gain en capital 
donnant un rendement de 5,00 %

Valeur nette du patrimoine au décès 
réduit des impôts cumulatifs



Explications 
Création de richesse
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AU PROGRAMME

1. Comprendre la création de richesse

2. Études de cas

3. Conclusion 



Vie entière 
garantie payable 

10 ans

Vie entière 
garantie payable 

20 ans

Vie PAR
 Patrimoine 

bonifié     
payable 20 ans

Vie PAR
 Patrimoine 

bonifié     
payable 10 ans

Vie entière 
Prospérité 

payable 5 ans

Valeur de rachat 
(Année 25, Âge 66/67 

ans)
102 557 $ 252 960 $ 410 075 $ 250 067 $ 299 428 $

Prestation au décès
(Année 25, Âge 66/67 

ans)
575 000 $ 1 000 000 $ 951 607 $ 521 628 $ 625 263 $

Prestation au décès
(Année 40, Âge 81/82 

ans)
575 000 $ 1 000 000 $ 1 488 401 $ 818 820 $ 976 819 $

Prestation au décès
(Année 50, Âge 91/92 

ans)
575 000 $ 1 000 000 $ 1 999 369 $ 1 101 216 $ 1 311 192 $

Comparaison des valeurs

31

Prime totale à l’âge 
91/92 ans

 124 080 $ 241 800 $ 247 500 $ 120 600 $ 134 959 $

TRI au décès 3,42 % 3,52 % 4,82 % 4,96 % 4,85 %

Primes en effect juillet 2022

DESJARDINS ASSURANCES | À L'USAGE EXCLUSIF DES 
CONSEILLERS



Advantages?
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• Crée un patrimoine instantané versé libre d’impôt aux bénéficiaires
• Diminue la facture fiscale du vivant du client lorsque des sommes investies 

dans des placements non enregistrés sont utilisées pour acheter de 
l'assurance

• Les valeurs dans le contrat sont plus stables que certains autres types 
d’actifs

• Les valeurs au décès et du vivant augmentent à un rythme pouvant contrer 
les effets de l'inflation

• Offre des valeurs de rachat accessibles en cas de besoin du vivant du client
• Procure un abri contre les créanciers en désignant un bénéficiaire approprié

Advantages



Questions?



Merci!
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